ZPH Litex funkcjonuje na rynku juz blisko 15 lat. Oferta
handlowa spotki skierowana jest gtownie do wymagajacego
sektora B2B, ale réwniez do odbiorcéw indywidualnych. Na
portfolio sklada sie kilkanascie grup asortymentowych.
Podstawe oferty tworza przede wszystkim: parasole
reklamowe, hale namiotowe, flagi, transparenty, banery,

meble oraz wiele innych produktow o podobnym
przeznaczeniu. Litex jako jedna z nielicznych firm w Europie
moze zaoferowac¢ kompleksowos¢ obstugi wynikajaca z
potencjatu technicznego i technologicznego i tym samym
zaprojektowac i wyposazyc petne systemy ekspozycyjne np.
ogrodki piwne, restauracje, imprezy pleneroweiitp.

WDROZENIE W LITEX Sp. o. o.

WSPOLPRACA Z GIGANTAMI ZOBOWIAZUJE
Litex wspotpracuje gtownie z kompaniami
piwowarskimi i firmami organizujagcymi duze
imprezy plenerowe. Sprostanie oczekiwaniom
takich klientow to perfekcyjne dziatania
produkcyjne i logistyczne. Kazdy projekt wymaga
uwzglednienia zyczeri klientéw dotyczacych
bardzo szerokiego zakresu parametrow muin.
kolorystyki, sposobu umieszczenia i wielkosci
znakéw towarowych itp. Bez wsparcia
nowoczesnego narzedzia informatycznego takie
dziatanie jest utrudnione. ,Przed wdrozeniem
systemu klasy ERP w Litex-ie funkcjonowaty
pojedyncze, niezintegrowane narzedzia infor-
matyczne, odczuwalny byt réwniez brak modutu
produkcyjnego, utatwiajagcego optymalne
planowanie proceséw produkcyjnych. Mielismy
problemy z utrzymaniem porzadku na produkgiji.
Nie zawsze prawidtowo rozliczano koszty dziatan
produkcyjnych, wiele do zyczenia pozostawiata
gospodarka materiatowa réwniez. Wieksze,
bardziej skomplikowane
zamoéwienia spowodo-
waty, Ze w pewnym
momencie system ERP
stat sie niezbedny.” mowi
~ Michat Wegrzynek, szef
zespotu wdrozeniowego
Litex-u. ,Te czynniki oraz
' bardzo dynamiczny
~ rozwaj firmy zdecydowaty
4 o implementacji systemu
klasy ERP" - dodaje Michat
Wegrzynek.

DOBRY POLSKIPRODUKT

Litex bardzo uwaznie przygladat sie dostepnej na
rynku ofercie systemow ERP., Impuls BPSC na tle
konkurencji wypadt najlepiej. Nie obawialismy sie
samego wdrozenia. W przypadku systemow
zagranicznych czesto centra rozwojowe znajdujg
sie poza granicami naszego kraju. W przypadku
BPSC bylismy spokojni, ze polska firma, dziatajaca
na miejscu nas nie zawiedzie. Tak tez sie stato.
WdroZzenie przebiegato bez wiekszych zaktécen.
Nasza organizacja uczyta sie podczas wdrozenia.
Konsultanci okazali sie pomocni, a przepro-
wadzona na wstepie analiza informatyczna
pozwolita nam doprecyzowac¢ nasze potrzeby”
podkresla MichatWegrzynek.

ORACLE

KLOPOTLIWA SEZONOWOSC NIE JEST JUZ
PROBLEMEM

Okres letnich kanikut jest jednoczesnie okresem
wzmozonej organizacji réznego rodzaju imprez.
Jakgrzyby po deszczu otwieraja sie ogrodki piwne,
restauracje ,wychodza" z czterech $cian. Wtasnie
ten okres jest dla Litex-u najtrudniejszy.
Zmieniajace sie tendencje w wystroju ogrodkow,
uruchamianie nowych, nowe miejsca plenerowe
wymagajg btyskawicznej reakcji. W takich
sytuacjach system w znaczacy sposob utatwia
organizacje pracy przedsiebiorstwa. Jest to tym
istotniejsze, ze wyrdb finalny powstaje we
wspotpracy z calg siecig kooperantéw. Wszystkie
dane jednostkowe wprowadzane do systemu sg
natychmiast dostepne dla wszystkich upraw-
nionych uzytkownikéw. System kompleksowo
objat procesy biznesowe realizowane w przed-
siebiorstwie, uwzgledniajac specyfike branzy. Jak
zaznacza Michat Wegrzynek ,Zdecydowanie
usprawniono gospodarke magazynowa. Teraz
mamy doktadng informacje, co mamy na
magazynie, w jakiej ilosci i w jakim miejscu.
Dostepnos¢ informacji dotyczacych kosztéw

polityki personalnej. System umozliwia szybkie
i fatwe rozliczenia z pracownikami, zwiaszcza
sezonowymi, ktorych liczba w okresie letnim
W znaczacy sposéb wzrasta nawet do kilkuset.
Przy takiej skali dziatania dla oséb odpowie-
dzialnych za sprawy per-sonalne system stat sie
niezbednym narzedziem.

ZNAJOMOSC GUSTOW KLIENTOW TO
PODSTAWA

Budowa dtugotrwatych relacji z klientem jest
w sektorze B2B czynnikiem o kardynalnym
znaczeniu  szczegdlnie, jezeli sg to klienci
0 znaczacej pozycji rynkowej, szczegdtowo
definiujacy swoje oczekiwaniaiwymagania. Dzieki
pomocy modutu CRM Litex-owi udaje sie
zbudowac te relacje wzorcowo. Wielowymiarowe
analizy pomagaja przewidzie¢ preferencje klienta i
oceni¢ wielko$¢ popytu. System daje mozliwos¢
kontroli prowadzonych dziatari marketingowych
i promocyjnych. Przede wszystkim dostgpna jest
jednak kompletna wiedza o kliencie, gromadzona
zarowno w trakcie rozmoéw handlowych, jak
réwniez w fazie potransakcyjnej.

pozwala na bardzo doktadng kalkulacje
i okreslenie poziomu marzy. Funkcjonalnosc
modutu produkcyjnego dotyczaca zlecen
pozwala nalepszg ewidencje zasobow i petniejsze
ich wykorzystanie. Relacje na linii handel-
produkcja zostaty ,wyprostowane’,
system jest niejako arbitrem, identy-
fikuje momenty krytyczne i ewen-
tualne pomytki. tatwiej jest wych-
wyci¢ btad i nie powtarza¢ go
w przysztosci”

SPRAWNIEJSZE ZARZADZANIE
PERSONELEM

Bardzo waznym elementem,
szczegdlnie w aktualnej sytuacji na
rynku pracy, jest prowadzenie wiasciwej

BPSC SA od ponad 20 lat zajmuje sie projektowaniem i wdrazaniem
systemow informatycznych wspomagajacych zarzadzanie
przedsiebiorstwem. Sztandarowym produktem firmy jest zintegrowany
pakiet klasy MRPII/ERP Impuls 5. System nalezy w tej chwili do scistej
czotéwki oferowanych na rynku rozwiagzan tej klasy, bedac jednoczesnie

najbardziej popularnym polskim systemem. Dzieki swojej kompleksowosci
i elastycznosci wykorzystywany jest przez ponad 450 srednich i duzych
przedsiebiorstw z réznych sektoréw gospodarki. Firma zatrudnia ponad
200 os6b - najwyzszej klasy specjalistow w doskonatly sposéb taczacych
wiedze na temat nowych technologii ze znajomoscia potrzeb
wspotczesnych przedsiebiorstw.

www.bpsc.com.pl
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