LINDULS 2 dla branzy dystrybuc

Impuls 5 dedykowany przedsiebiorstwom branzy dystrybucyjnej kompleksowo wspomaga realizacje efektywnej
polityki sprzedazowej. Pozwala efektywnie zarzadzac siecig sprzedazy hurtowej i detalicznej. Optymalizuje zarzadzanie
procesem sprzedazy wg dowolnie przyjetego modelu biznesowego oraz wspomaga realizacje nawet bardzo
skomplikowanych zatozen polityki cenowej. W Impulsie 5 odzwierciedlony jest caty proces wspétpracy z klientem,
poczawszy od rozmoéw handlowych, poprzez realizacje zamdwienia, po opieke serwisowg. System wspiera procesy
terminowej realizacji zamdéwien oraz analizuje rozrachunki z klientami. Optymalizuje stany magazynowe i Zrddta
zaopatrzenia. Usprawnia procesy budowy sieci przedstawicieli handlowych i wspiera ich prace. Impuls 5 doskonale
sprawdza sie w przedsiebiorstwach o rozproszonej strukturze dziatalnosci. Wspdtpracuje z systemami sprzedazy
mobilnej i umozliwia sprzedaz przez Internet.

Impuls 5 dla branzy dystrybucyjnej zapewnia:

e indywidualne podejscie do klienta oraz przygotowanie takich ofert sprzedazy, ktdre najlepiej spetnig jego
oczekiwania
m odzwierciedlenie catego procesu wspodtpracy z klientem, poczawszy od rozmdéw handlowych, poprzez realizacje
zamoéwienia, po opieke serwisowa
m wsparcie procesu zakupu materiatéw obejmujgce:
e wygenerowanie zapotrzebowania,
e realizacje i analize ofert dostawcow,
e kontrole stopnia realizacji zamowien i termindw ptatnosci zobowigzan
m terminowa realizacje zamdwien, umozliwiajgc dokonywanie rezerwacji towardw oraz realizowanie zamowien
partiami w ramach kontraktéw dfugoterminowych, czy tez harmonogramowanie dostaw
m kontrole rozrachunkéw z klientami - analizujgc m.in. przyznane limity zadtuzenia przyczynia sie do wyraznego
spadku poziomu naleznosci, zwtaszcza przedterminowych
m utrzymanie odpowiedniego poziomu standw magazynowych
kontrole nad opakowaniami, zaréwno wtasnymi, jak i obcymi
m wspotprace z systemami sprzedazy mobilnej

Impuls 5 umozliwia:

obstuge klientéw hurtowych i indywidualnych

sprzedaz towarow przez Internet

optymalne zarzadzanie procesem sprzedazy wedtug dowolnie przyjetego modelu biznesowego

obstuge wszystkich typowych dokumentdéw sprzedazy oraz tworzenie wtasnych

realizacje nawet bardzo skomplikowanych zatozen polityki cenowej, poczynajgc od okreslenia cen podstawowych
poprzez marze, rabaty oraz inne dowolnie definiowane sktadniki cen

synchronizacje pracy wszystkich komorek majgcych kontakt z klientem oraz ocene prowadzonych dziatan
odzwierciedlenie hierarchicznej struktury magazynu z dowolng iloscia poziomoéw hierarchii oraz identyfikacje
artykutéw z doktadnoscia do partii towardéw, dat produkcji, dat waznosci, numerdw seryjnych itp. (wtasny Magazyn
Wysokiego Sktadowania)

m wielowymiarowe analizy sprzedazy (ze wzgledu na kontrahenta, towar, rejon sprzedazy, handlowca itp.)

Kluczowi klienci:

e AN.KA Dystrybucja e Ferroma

e Arcelor Mittal Construction e Metso Minerals

e Bowim e Poland Alloys

e Cefarm e Rol-Mar

e Centrostal Szczecinek e Salzgitter Mannesmann Stalhandel
e Czesci TIR Chlebek e Selena

e Del Monte e Stomil Sanok Dystrybucja

e Dynapac e YAMO

e Family Frost
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